
Offre d'emploi : Business Developement 
Basé au siège de Namur (Belgique) – Collaboration internationale

avec toutes les filiales du Groupe Actia - Temps plein

Actia est un acteur reconnu dans le domaine des solutions télématiques et de la mobilité connectée.

Notre mission : accompagner les entreprises dans l’optimisation et la digitalisation de leurs flottes, équipements et infrastructures
grâce à des solutions innovantes et fiables.

Pour accélérer notre croissance, nous recherchons un Business Developer passionné – un véritable chasseur, à l’aise dans le
networking et les contacts humains, doté d’un esprit entrepreneurial et d’un mindset de vente.

A propos de nous
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Esprit entrepreneurial avec un véritable tempérament de chasseur. Au moins 3 à 5 ans d’expérience réussie en
développement commercial B2B.
Solide historique de croissance commerciale, idéalement dans la télématique, l’IoT, les solutions SaaS, l’automotive
ou les secteurs IT/mobilité/communication.
Expérience confirmée dans la vente de solutions auprès de moyens/grands comptes.
Très à l’aise en networking et public relations, avec une capacité naturelle à développer un réseau.
Sensibilité technique, permettant de comprendre les enjeux liés aux véhicules, capteurs et systèmes connectés.
Un réseau pertinent dans l’un de nos secteurs cibles : construction et installation, transport et logistique, ou secteur
public.
Excellentes compétences de communication et de négociation, à l’aise avec les décideurs de haut niveau.
Personnalité positive, énergique et ambitieuse, avec un état d’esprit « can-do ».
Français courant et anglais professionnel (toute autre langue est un plus).

Votre profil

Vous serez responsable de développer le portefeuille clients en Belgique et à l’international, 
en vous appuyant sur la force et l’écosystème du Groupe Actia.

Identifier et saisir de nouvelles opportunités de marché dans la télématique et l’IoT
appliqués à l’automotive, au transport et à l’industrie.
Participer à la définition des stratégies commerciales et représenter Actia lors
d’événements professionnels et de salons.
Prospecter activement des clients moyens et grands comptes, avec une forte capacité à
créer et développer un réseau solide.
Qualifier les besoins, présenter les solutions Actia et conduire les négociations jusqu’à la
signature des contrats.
Assurer la transition fluide vers les équipes opérationnelles après la signature.
Traduire des solutions techniques parfois complexes en une proposition de valeur business
claire et impactante.
Formuler les besoins du marché et les tendances identifiées sur le terrain auprès de
l’équipe Produit afin de contribuer à l’évolution et l’adaptation des solutions Actia.

Votre Mission
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Un rôle stratégique avec un impact direct sur la croissance d’Actia.
Un environnement innovant et international, avec des échanges réguliers avec toutes les filiales du groupe.
La possibilité d’évoluer vers des responsabilités élargies au sein de la direction commerciale.
Un package salarial attractif : fixe + variable motivant + avantages extra-légaux.
Une équipe passionnée et dynamique où l’initiative et la collaboration sont valorisées.

Nous t’offrons

www.actia.be+32 81 33 11 11   Chée de Marche 5100 Naninne (Namur)

Envoyez votre CV à hr@actia.be 
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Vous êtes un(e) chasseur(se) ambitieux(se), orienté(e)
résultats, avec un vrai sens du business ?

 Rejoignez-nous au siège de Namur et contribuez à la croissance d’un groupe
international en pleine expansion !

 


